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PRZEGLAD

Pietro Brunelli zrozumiat potrzebe wypetnienia luki w modzie cigzowej jakg jest brak
luksusowe] odziezy dla kobiet spodziewajgcych sie dziecka. Zdeterminowany, aby temu
zaradzic, zaprezentowat swojq pierwszq luksusowq kolekcje cigzowq podczas Tygodnia
Mody w Mediolanie | zatozyt swojg marke Pietro Brunelli Maternity Appeal w 2004 roku.

Pietro Brunelli Milano to
firma odziezowa z sie-
dzibg w Mediolanie, ktora
produkuje [uksusowe
ubrania dla kobiet.

Firma posiada ponad 400
sklepow w 35 krajach,

W tym sklepy narozne w
PROCES INTERNACJONALIZACJI Zneien eomeen tome-
rowych, takich Jjak

Firma stanowi doskonaty przyktad przedsiebiorstwa, ktore powstato, aby dostac sie na Harrod's 4% Galéries
rynek globalny, pomimo zachowania cech "made in Italy".
Lafayette.

Kiedy siedemnascie lat temu trzydziestoletni Pietro Brunelli postanowit zatozy¢ mata
firme odziezowa, chciat stworzy¢ luksusowg kolekcje prét-a-porter dla przysztych ; )
mam. Jego rynkami docelowymi od poczatku byty wschodzgce rynki konsumenckie, Strona internetowa.

ktore sktaniaty sie ku wyborom wysokiej jakosci produktow. ‘ httpsy//www.pietrobrunell

/ ./t/

Formuta firmy Brunelli jest jasna: rynek wytacznie zagraniczny; detalisci rozproszeni po \
catym Swiecie; waski management | kreatywny zespdt w Mediolanie oraz rozne
laboratoria produkcyjne we Wtoszech. Decyzja o niezlecaniu produkcji na zewnatrz byta
strategiczna i jak dotagd dobrze sie sprawdzata. Wedtug Pietro Brunellego, przeniesienie_____
produkcji za granice bytoby btedem. Utrzymanie jej we Wioszech jest zapewnieniem
jakosci krawieckiej, ktora nadal utrzymuje sie wsrod konsumentow na rynku chinskim,
indyjskim, rosyjskim i indonezyjskim.

PIETRO = BRUNELLI

Firma zatrudnia okoto 12 oséb w sklepie w Mediolanie i sto 0sob na terenie catego
kraju; zleca logistyke i produkcje laboratoriom we Wtoszech, poniewaz tego wtasnie
oczekujg klienci. Chodzi tu o zapewnienie jakosci "made in Italy" zarowno w zakresie
materiatow, jak i produkcji.

Ekspansja na nowe rynki zagraniczne jest przygotowywana przez wielomiesieczne
badania rynkowe prowadzone we wspotpracy z izbami handlowymi. W ten sposob
otworzono sklep z jedng marka w Dubaju i dostano sie do trzech domow towarowych
w Katarze, dzieki przygotowanej potrocznej misji z Wiosko-Arabska I1zbg Handlowg,
ktora pozwolita ocenic, czy rynek jest gotowy na ich oferte i potencjat.

Zrédio:
https://www.milomb.camcom.it/c/document _library/get file?

] ) ) uuid=f6715a1a-1df9-4049-9d55-06b03ch1ca4a&groupld=10157
1. Analiza potrzeb i luk poprzez badania rynku

2. Okreslenie grupy docelowej
3. Wspotpraca z lokalnymi interesariuszami w celu zrozumienia
potrzeb rynku
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